Commerce

Spécialisation : Produits Alimentaires
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La formation conduit & des postes de :
+ Vendeur spécialisé, vendeur conseil
+ Second de rayon, adjoint de rayon

+ Adjoint du Responsable de petite unité
commerciale

Types d’entreprises concernées :

+ Grande et Moyenne Distribution
+ Grossiste

+ Commerces alimentaires

PUBLIC CONCERNE

La formation s’adresse :

+ aux titulaires d’'un BEP, BEPA, CAP, CAPA ;

+ aux candidats ayant effectué une classe de 1°°
(aprés avis de la DRAF) ;

+ aux candidats ayant interrompu leurs études et

souhaitant reprendre leurs études (aprés avis de la
DRAF)

2 ans

Rentrée en centre de septembre a décembre
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MODALITES D’ACCES

+ Alternance (contrat d'apprentissage, contrat
de professionnalisation)

¢+ Plan de formation entreprise (Congé
Individuel de Formation, DIF, ...)

+ Parcours Individualisé
+ Validation des Acquis et de I'Expérience (VAE)

+ Dispositifs de retour a I'emploi mis en place
par les pouvoirs publics (Région, ASSEDIC,
ANPE...).

= Domaines généraux

» Expression Frangaise

- Anglais

* Histoire — Géographie

- Mathématiques appliquées
* Arts appliqués

* Domaines professionnels :

- Organisation et gestion commerciale d'une unité
de vente en alimentaire

* Mercatique

» Technologie des produits

* Réalisation d’une animation
* Economie, Droit

VALIDATION DU DIPLOME

Résultat aux examens BAC PRO Commerce
Promo 2009

100%

Possibilité de poursuite d'étude en BTSA Technico -
commercial a 'ENILV .
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