La formation conduit a des postes de :
Vendeur spécialisé, vendeur conseil
Second de rayon, adjoint de rayon

Adjoint du Responsable de petite unité
commerciale

Types d’entreprises concernées :
Grande et Moyenne Distribution
Grossiste
Commerces alimentaires

La formation s’adresse :

aux titulaires d'un CAP

aux candidats ayant effectué une classe de 2"

avec avis favorable du conseil de classe

» Alternance (contrat d'apprentissage, contrat de
professionnalisation)

» Parcours individualisé

Commerce

Spécialisation : Produits Alimentaires

2 ans avec alternance Ecole / entreprise

Rentrée possible de septembre & décembre

Domaines généraux
* Francais
- Anglais ; Espagnol
* Mathématiques
« Histoire — Géographie
* Prévention Santé Environnement

Domaines professionnels :
» Gestion commerciale
- Marketing
* Animation Commerciale
» Connaissance des produits alimentaires
» Economie ; Droit

La formation est validée par le Baccalauréat
Professionnel Commerce.

Juin 2010 : 50 % de réussite a I'examen
75% d’insertion professionnelle

Possibilité de poursuite d’étude en BTSA
Technico-commercial a 'ENILV
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